
 業務成交法律規定與契約條款實務 

針對銷售的業務人員簽訂契約前應該要注意的問題，包含法律規定、契約條文要點，從實務的

角度逐項解析，幫助業務人員在成交前小心規劃洽談的話術及成交策略，避免契約簽訂前的盲點，

造成簽約後的爭議及可能的收款障礙。 

契約中哪些重要條款是業務的重點？業務人員成交前瞭解遵法的原則與成交話術的規劃，可

以幫助掌握銷售時應注意的契約要點條件，免去成交後的可能爭議與問題。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3/22、23(二、三) 

9:00~12:00 

（線上課程 3H/天，2 天共 6 小時課程） 

 

 

 

軟體：Google Meet，課程前一天寄送上課連結，課程當日 8:40 開始測試連結 

費用：原價 NT$ 2,200 元(含學費、稅) ；團報優惠：2 人報名並繳費 2,000 元/人 

點擊報名：http://events.taiwantrade.com.tw/hsinchu1110322f 

歡迎洽詢 (03)516-3333#18 陳先生或 E-mail：hsinchu@taitra.org.tw 
備註：1.外貿協會(本會)保留變更或調整課程內容及講師之權利。如遇不可抗力因素(如颱風、地震、疫情等)，將依照行政院人事行政局發佈之新竹市是否停班停課訊息

或中央、地方政府相關指示為準。2. 本會保留接受報名與否之權利。已報名並繳費者，若不克前來參加，名額可轉讓他人或協調轉班，請務必於開課前 7 天以上，以電

話或電子郵件告知。若要辦理退費，將扣除 NT$300 之行政處理手續費。3.若開課前 7 天內通知不出席者，不可保留名額或轉班，並且恕不退費。4.因應個人資料保護

法，本報名資料僅做為日後本會發送相關資訊供您參考之用，若您不需要此課程資料、需更正或刪除個人資料，請來電或傳真告知，若造成困擾，敬請見諒。5.本課程

若未達一定人數即取消辦理，請留意本處相關通知或繳費信件。 

講師：姜正偉 
現任： 

企業法律顧問\專職講師\採購供應知識暨資

訊交流平台創辦人\採購供應專業期刊『契約

與談判專欄』主筆 

產業經歷： 

27年企業內法務實務經驗，橫跨製造業、工程

業、服務業、科技業、生技產業、新能源事業、

各類投資事業 

證照： 

國際商業暨合約管理協會(IACCM) 認證合格

高級商業與合約管理經理人(CCMAP) 

□業務成交與契約成立（口頭成交、書面契約） 

成交前確認公司的經營策略要件 

□成交前應該知道的法律規定（B2C、B2B） 

□重要但容易忽略？ 

1. 動機與目的 

2. 價款未付清前，產品所有權歸賣方 

□所有的規定（如何確保付款） 

1. 信用分級與信限 

2. 付款條件的設計 

□防止違約的機制 

1. 客戶違約時，有無反制的條款 

2. 防止違約條款的設計 

□違約後的救濟機制（保全證據、保全債權） 

□契約公證與爭議解決 

mailto:hsinchu@taitra.org.tw

