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	B2B企業品牌行銷與代理商管理實務
	企業外銷常面臨品牌建立、價值定價、篩選代理商及業績管理等課題。本課程將由實務經驗出發，教授如何吸引優質代理商、合理分配品牌行銷預算、建立標準化的績效追蹤與管理機制等，無論是已有自有品牌、或是正準備從ODM/OEM代工業務轉型為自主品牌的業者，皆可有效掌握品牌經營及海外銷售獲利模式，歡迎報名！
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