
附註：1. 本課程招生滿 10 人開課，未達開課人數時，將以即期支票退款，不便之處尚請見諒。 

2. 因故未能到課，恕不辦理退費，名額可由他人替代。   3. 績優廠商及中堅企業課程另有優惠，請洽承辦人。 

4. 因應個人資料保護法，本報名資料僅做為日後貿協發送相關資訊供您參考之用，若您需更正或刪除個人資料，請來電或傳真告知如不願  

  收到貿協相關活動通知之傳真，請洽免付費客服專線 0800-506-088 

 新產品開發與企劃即戰力 

    企業為滿足客戶需求或提升業績選擇開發新產品，除透過觀察評估市場需求外亦使用方法找出市

場上的目標族群、甚至了解客戶需要何種解決方案，提高新產品生命週期。拓展市場過程遇到阻力，

亦可即時調整產品，使產品持續成⻑。研習會透過國外企業創新案例、講師個人創業歷程以及精實創

業方法論，使與會者更了解如何規劃新產品開發。 

【時  間】：111 年 11 月 11 日 (五)，09:30 ~ 16:30（共 6 小時，中午休息 1 小時） 

【地  點】：外貿協會高雄辦事處 (高雄市⺠權⼀路 28 號 4-5 樓) 

【費  用】：新台幣$ 3,000 元(含學費、講義、午餐)。 

      △11/4 (五)前報名享早鳥優惠$ 2,700 元，同公司 2 人(含)以上報名優惠價$ 2,500 元△ 
  【講師介紹】：李偉俠老師（美國傅爾布萊特學人、譯者雲端服務 Termsoup.com 共同創辦人） 
              創業方法與募資規劃講師和《新創募資教戰》作者，為企業客戶提供募資或創新  
              產品顧問服務。服務對象包括工研院、資策會、經濟部工業局、台北醫學大學、 
              台灣師範大學等政府法人機構與學校，以及中華電信學院、天地人、CLBC、創 
              咖啡等⺠間企業。 
   【課程大綱】：- 失敗和成功創新產品的特徵 
                - 如何從訪談抓到潛在客戶的痛點？ 
                - 如何規劃低風險的解決方案？ 
                - 如何分析競爭者和定位自己的產品？ 
                - 如何估計不同階段的市場規模？ 
                - 如何做出⼀個有含⾦量的營運企劃簡報？ 
                - 演練與討論 
 報名請請至 kh.taiwantrade.com.tw 線上報名或填妥下表回傳 Fax：(07)336-3118 或      

    e-mail： albet1984@taitra.org.tw ，電話：(07)3363113#11 林先生 

公司名稱  
統⼀編號  

產業/產品  

地址  電話  手機  

姓名  職稱  E-mail  

  姓名  職稱  E-mail  

 

請事先繳費 

 

口 郵政劃撥 (帳號：42142243，戶名：中華⺠國對外貿易發展協會高雄辦事處)  

   *請於劃撥單上註明參加課程、公司名稱與參加者姓名，劃撥後傳真至 07-336-3118。 

口 即期支票/匯票(抬頭：財團法人中華⺠國對外貿易發展協會，掛號郵寄至: 

高雄市苓雅區⺠權⼀路 28 號 4 樓外貿協會高雄辦事處林先生收) 

口 信用卡付款   卡別： 口 Visa 口 Master 口 JCB  

⾦額：               

卡號：                                                          

有效日期：(月/年)              持卡人簽名 :                        

 


