
主辦單位：經濟部國際貿易局｜執行單位：外貿協會台中辦事處 

協辦單位：彰化縣工業會、彰化縣進出口商業同業公會、中國輸出入銀行台中分行 

 

 

 

聚焦B2B業務開發與管理策略 

      

企業用戶的購買決策流程複雜、時間長，

每間公司有不同的採購流程、特殊需求，

成交難度高，因此洞察客戶群的需求，提

供不同的服務、經營不同的顧客關係是身

為國際業務經理人的首要課題。本次課程

特別邀請李湖清顧問，運用自身豐富經歷

及實際案例分享，協助 upgrade 您的 B2B

業務開發與管理技巧。 

講師：李湖清 

任職臺灣上市電子

業30年，歷任國際

業務與企劃高階主

管 /大中華區業務

主管/發言人/事業

部門總經理/董監事 

中原大學兼任講師 (消費者行為、高科技人

力資源管理)專業授課領域：B2B國際業務

開發與管理/ 商業談判 /創新管理 

 
議程： 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

          111年9月7日(三) 13:30~17:00 

    04- 2252 5600 分機23 林小姐 

彰化縣工業會4樓教室 

      (彰化縣彰化市民族路209號) 

 

報名連結：

https://events.taiwantrade.com/1110907 

 

https://events.taiwantrade.com/1110

